KC-Market

Zasady pracy z systemem

czesé Il

Szkolenie merytoryczne — KC-PMM 2

Szkolenie skierowane jest do dealeréw i informatykow
zajmujacych sie merytorycznym wsparciem uzytkowni-
kéw systemu KC-Market i programu KC-Firma.

Tematyka szkolenia

M Analiza pracy sklepu:

>

Omdwienie raportéw dotyczacych sprzedazy
(,Raport o sprzedazy”, ,Struktura sprzedazy”, ,Towary wiodace w gru-
pach”, ,Rotacja towaréw”, ,Struktura rotacji’, ,Analiza koszyka”, itp.)

Omowienie raportow dotyczacych zakupach
(analiza zakupéw wg dostawcow, analiza zakupéw wg producentéw,
analiza zakupéw wg grup towarowych, itp.)

Omowienie raportow dotyczacych zapasach

(,Struktura zapaséw”, ,Towary zalegajace”, ,Towary przeterminowane”,
,Towary przecenione ponizej cen zakupu”, ,Braki wg limitéw”, itp.)
Omowienie raportow dotyczacych kontrahentach

(,Raport o kontrahencie”, ,Ranking klientéw”)

Omowienie raportow dotyczacych pracy personelu
(,Raport o kasjerach”, ,Raport godzinowy wg kas” oraz prezentacja pro-
gramu KC-Nadzor kasowy)

M Rozliczenie sklepu oraz elementy finanséw i ksiggowosci:

>

Omowienie sposobow prowadzenia i rozliczania finanséw sklepu
(rozliczenie sprzedazy, raporty kasowe, konfiguracja programu w zakre-
sie automatycznego rejestrowania dokumentéw kasowych)

Omowienie zagadnien zwigzanych z rozliczeniem z kontrahentami
(rejestracja i rozliczanie zobowigzan i nalezno$ci, wykonywanie przele-
wow oraz prowadzenie sald kont bankowych, konfiguracja programu w
zakresie automatycznego rejestrowania rozrachunkéw)

Omowienie zagadnien zwigzanych z rozliczeniem spisu z natury
(zasady przeprowadzania spisu z natury, warianty spisu z natury, zasady
rozliczenia spisu z natury, omoéwienie wydrukéw inwentaryzacyjnych)

Omowienie zagadnien zwigzanych z prowadzeniem sprawozdawczosci
ksiegowej

(omowienie raportdow obrotowych, omoéwienie rejestrow sprzedazy, omo-
wienie rap. dotyczgcych dokumentéw magazynowych, oméwienie reje-
strow VAT oraz prezentacja programu KC-Eksport)

M Zaméwienia elektroniczne:

4

Omowienie sposobow przygotowywania zamowien
(metoda reczna, przy pomocy kolektora danych, kreator zamowien, z
wykorzystaniem zamowien od odbiorcow)

Omowienie wariantdow pracy kreatora zamowien

(kreowanie zamowien na podstawie historii sprzedazy (rotacja), na pod-
stawie limitow dla wybranych towaréw, z wykorzystaniem oferty od do-
stawcy, z wykorzystaniem historii zakupéw u wybranego dostawcy, itp.)

Oméwienie elementéw systematyki towarowej zwigzanej z zamoéwieniami

elektronicznymi
Omowienie elektronicznej wymiany dokumentéw z dostawcg

(wysytanie zamowien faksem oraz pocztg elektroniczng email bezposred-

nio z programu, eksportowanie zamowien do plikéw zewnetrznych, im-
portowanie ofert od dostawcéw oraz elektronicznych dokumentéw do-
staw)

2 Organizacja szkolenia

: wykiad
nia: ok. 5-6 godzin (9.00-15.00)
estnikow: do 10 oséb
Bochnia
- 4 miesigce
sobe: 150 zt + 22% VAT
liczone sg materiaty dydaktyczne oraz
owy i ciepty positek

idualne:

ktad lub wyktad z éwiczeniami
nia: do uzgodnienia

stnikow: do uzgodnienia
skazane przez zamawiajacego
uzgodnienia

estnik otrzymuje dyplom poswiadczajacy
t w szkoleniu.

lenia dla dealeréw i informatykow

- ET - instalacja, konfiguracja i utrzymanie
techniczne systemu
» KC-MARKET - Zasady pracy z systemem cz. |

» KC-MENADZER - instalacja, konfiguracja i utrzy-
manie techniczne systemu
» KC-MENADZER - Zasady pracy z systemem

> Kontakt
Anna Miasko, tel. (014) 611-94-40
e-mail: szkolenia@kucharscy.com.pl
Sebastian Nowak, tel. 602-158-159
e-mail: sebastiannowak@kucharscy.com.pl

Strona Internetowa:
www.kucharscy.com.pl
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